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z Tomaszem Filipéw, Dyrektorem Zarzadzajacym DISKUS Polska rozmawia Mariusz Laurisz

W kwietniu 2018 otworzyliscie
jedno z najnowoczesniejszych
laboratoriow, zajmujgcych sie
niszczeniem nosnikéw danych

na swiecie, wyrastajqc na jedna

z najbardziej innowacyjnych firm
w regionie. Jak do tego doszto?
Innowacyjno$¢ w biznesie to jedna

z kluczowych wartosci naszej firmy, wtasnie
dlatego otworzylismy nowoczesne Centrum
Badawczo-Rozwojowe D.LAB. w Wieliczce
kofo Krakowa. Powstato ono w odpowiedzi na
rosngce w szybkim tempie zapotrzebowanie
rynku, zwigzane m.in. z koniecznoscig
usuwania danych z nosnikéw typu SSD,
pendrive czy tez bardzo rozpowszechnionych
urzadzen mobilnych (smartfony, tablety itp.).
Faktycznie, mozemy Smiato stwierdzic, ze
jesteSmy jednym z najbardziej nowoczesnych
laboratoriéw, zajmujacych sie niszczeniem
no$nikéw danych na $wiecie.

W jaki sposob funkcjonuje Wasze
Centrum Badawczo-Rozwojowe?
Realizacja zadan w ramach naszej dziatalno-
$ci badawczo-rozwojowej wymaga wysokich
kompetencji: nie tylko wiedzy i doswiadcze-
nia, ale réwniez zaplecza technologicznego

i laboratoryjnego. D.LAB to wydzielona cze$¢
(0 powierzchni okofo 220m?) naszego obiek-
tu, powstatego na 44 arowej dziafce, na kiorej
tez zlokalizowany jest nowo wybudowany biu-
rowiec DISKUS Polska o powierzchni ponad
800m2- zaprojektowany z wykorzystaniem do-
$wiadczen firmy, zebranych przy realizacji pro-
jektow zwigzanych z duzymi centrami danych
w ramach dziatu Data Center. Centrum R&D
jest w petni wyposazone oraz dostosowane do
prac naukowych i badawczych. Dobor oraz pa-
rametry aparatury pomiarowej przygotowano
W oparciu o szczegéfowe konsultacje z wybit-
nymi specjalistami wspotpracujacych z nami
jednostek naukowych: Akademii Gémiczo-

-Hutniczej oraz Instytutem Technologii Elektro-
nowej. Zbieranie i dokumentowanie wynikow
badan z systemdw oraz urzadzen pomiaro-
wych odbywa sie przy pomocy oprogramowa-
nia OMS (Object Management System) D.LAB,
—dedykowanemu do zarzadzania laborato-
rium, zapewniajacemu elektroniczng kontrole,
dokumentacje i analize proceséw badawczych.
Os$rodek rozwojowy D.LAB, stanowiacy miej-
sce tworzenia wiedzy i wyznaczania kierun-
kow dalszego rozwoju firmy, posiada specjali-
styczne pomieszczenie, catkowicie uziemione,
skonstruowane w celu niwelowania zaktdcen
zewnetrznych - Klatke Faraday'a. Dzieki ideal-
nemu ttumieniu sygnatow z zewnatrz, mozli-
we jest przeprowadzanie w niej miedzy innymi
badan kompatybilnosci elektromagnetycz-

nej (EMC) na produktach, ktére wprowadzamy
na rynek. W pomieszczeniu bezpiecznie prze-
prowadzamy testy i eksperymenty, obserwu-
jac to co sie dzieje poprzez zdalnie zarzadza-
ne kamery, zamontowane wewnatrz Klatki.
Taki sposdb testowania prototypéw gwarantu-
je bezpieczenstwo, co jest najbardziej pozada-
ne w przypadku pracy z wysokimi napieciami,
silnym polem magnetycznym czy zupetnie no-
wymi zjawiskami fizycznymi.

Sercem i mézgiem catego laboratorium jest na-
sza serwerownia. Wiasnie tu znajduje sie we-
zet gigabitowej sieci logicznej, wraz z zarzadzal-
nymi przefacznikami, serwerami, macierzami
oraz bibliotekami taSmowymi. Wszystkie urza-
dzenia zasilane sg jednym torem bezpo$rednio
z sieci wraz z podtrzymaniem cato$ci przez sys-
temy UPS. Caty ukfad zasilania wspierany jest
takze przez dedykowany agregat pradotwor-
czy z systemem SZR (Samoczynnego Zatacze-
nia Rezerwy). Nad bezpieczenstwem czuwa
réwniez system monitoringu, kontroli dostepu
(SKD), rekuperacji oraz klimatyzacji (opartej na
wodzie lodowej), a cafo$¢ sprzezona jest z sys-
temem monitoringu warunkdw Srodowisko-
wych, czujnikami dymu oraz zalania.
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Za poprawnos$c¢ i ciggtos¢ prac centrum
R&D odpowiada nasza do$wiadczona kadra
skfadajaca sie utytutuowanych w Polsce
pracownikéw naukowych oraz inzynieréw,
dysponujacych profesjonalng wiedzg oraz
doswiadczeniem, zdobytym w przeszfosci
podczas realizacji innowacyjnych projektow.

Co jest gtownym obszarem
dziatalnosci centrum R&D?

Gtownym obszarem naszej dziatalnosci
laboratoryjnej jest prowadzenie prac
badawczo-rozwojowych nad stworzeniem
innowacyjnych metod usuwania danych

z pamieci typu flash oraz pierwszych na $wiecie
demagnetyzeréw/degausseréw potrafigcych
generowac pole elektromagnetyczne o mocy
do 55.000 gauss'éw (5,5 T).

Dzieki naszym osiggnieciom, organizacje
dziatajgce w réznych obszarach gospodarki
beda mogty optymalizowac swoje procedury
przez wprowadzenie nowych standardéw oraz
ulepszenie procesow zarzadzania informacja,
archiwizacja i niszczeniem danych.

Czy w centrum realizowane sq takze
ustugi dla Waszych Klientow?

Doktadnie tak, w naszej siedzibie opraécz pro-
jektow badawczych, realizujemy réwniez ustu-
gi dla Klientéw. Dysponujemy specjalistycznym
pomieszczeniem, spefniajgcym wszelkie nor-
my bezpieczenstwa, w ktdrym przeprowadza-
my w petni profesjonalne czynnos$ci zwigzane

z usuwaniem danych: demagnetyzacje oraz fi-
zyczne niszczenie no$nikdw. Catoscé prac jest
nagrywana przez kamery a Klient dostaje petny
raport ustugi wraz z certyfikatem potwierdza-
jacym poprawnos$¢ przeprowadzonych prac.
JesteSmy jedyng w Polsce firmg posiadajaca
IS0 9001:2015-10 w zakresie ustug dema-
gnetyzacji i usuwania danych z no$nikéw ma-
gnetycznych. Dysponujemy réwniez pomiesz-
czeniami oraz sejfami do przechowywania
no$nikéw powierzonych nam przez Klientw.
Obecnie demagnetyzujemy i niszczymy okoto
10.000 no$nikéw kwartalnie, co stanowi okoto
45% rynku w Polsce.

Co dalej, na jakim obecnie etapie sie
znajdujecie?

Moge powiedzie¢, ze jesteSmy obecnie na tzw.
Etapie Pierwszym. Mamy zaplanowany roz-
woj do Czwartego a nawet Pigtego Etapu. Pod
koniec 2018 roku podpisali$my umowe z Na-

rodowym Centrum Badan i Rozwoju (NCBIR)
na badania R&D, ktére bedziemy prowadzi¢

w kierunku nosnikéw/pamieci FLASH —to jest
Drugi Etap. Pozyskane $rodki to dla nas duza
szansa na stworzenie unikatowej metody nisz-
czenia danych z tego typu nosnikéw. Obecnie
skuteczne i w petni bezpieczne usuwanie in-
formacji z telefonéw komaorkowych, dyskow
SSD czy pen-drive’éw mozliwe jest jedynie po-
przez fizyczne ich zniszczenie (jest to zwigzane
z technologicznym zaawansowaniem budowy
pamieci no$nikéw SSD/Flash). Naszym celem
jest wyprodukowanie urzadzenia, emitujacego
swego rodzaju impuls, ktory skutecznie znisz-
czy strukture kosci pamieci flash/SSD, a kom-
ponenty z ktérego wykonany jest dany produkt,
beda mogty zosta¢ poddane procesowi petnego
recyclingu. JesteSmy przekonani, iz tego typu
urzadzenia bedziemy w przyszfosci z powodze-
niem sprzedawac nie tylko w Polsce, aleina
catym $wiecie, poprzez ciggle rozbudowywa-
na sie¢ naszych Partneréw. Mamy 12 miesie-
cy na udowodnienie, ze opracowalismy w petni
sprawdzong i dziatajaca technologie. W mo-
mencie potwierdzenia hipotez badawczych,
chcemy sie dalej rozwija¢ — otwiera¢ oddzia-

ty w Europie Zachodniej czy w USA, to bedzie

nasz Etap Trzeci. Etap Czwarty to uruchomienie
produkcji tych elementdw, ktore stwarzajg naj-
wieksze problemy naszym podwykonawcom
(juz obecnie sami wytwarzamy miedzy innymi
nietypowe cewki do naszych maszyn, czy tez
wykorzystujemy druk 3D do produkcji niekto-
rych skomplikowanych komponentéw). Etap
Pigty to wtdrne przetwarzanie produktow, kto-
re bedziemy odbiera¢ od naszych Klientéw, czy-
li recycling telefonéw komaérkowych, tabletow,
pamieci oraz dyskéw, itd. Mamy zamiar rozpo-
cza¢ badania nad rozszczepianiem produktow
na poszczegolne frakcje oraz uzyskiwanie ele-
mentdw pierwotnych na wysoka skale. To jest
nasz plan rozwoju na jakie$ najblizsze 8 lat. Nie
bedzie fatwo, gdyz jest on bardzo ambitny, ale
jesteSmy niezwykle zmotywowani, aby go zre-
alizowac. Pamietajmy, ze z firmy, ktdra zajmo-
wata sie zwyktymi i prostymi rzeczami, nie zna-
jacej sie na elektronice, przeksztatcilismy sie

w jedng z najbardziej zaawansowanych firm
technologicznych (oczywiscie w opisywanym
powyzej zakresie) w Polsce, a wasciwie w Eu-
ropie i na $wiecie. Doskonale wiemy, co chce-
my robi¢, natomiast w trakcie badan , bardzo
wazne jest, aby nie zamykac¢ oczu na nowe
mozliwosci, ktére moga sie przy okazji pojawic.
Cos co jest realne dzisiaj, za kolejnych 5-10 lat
niekoniecznie juz takie bedzie, a nawet moze
znaczaco odstawac od rzeczywistosci. Musimy
by¢ bardzo uwazni, poniewaz doskonale zdaje-
my sobie sprawe, ze obecny rynek bardzo szyb-
ko i dynamicznie sie zmienia.

Na Trzecim Etapie chcecie otwierac
oddzialy za granicq?

Uwazamy, ze niezbedne jest posiadanie
oddziatu w Niemczech, dlatego ze jest to jeden
Z najwiekszych eksporteréw na $wiecie. Poza
tym, panstwo to skupia lingwistycznie trzy kraje
zaliczane do regionu DACH (tj. Niemcy, Austrie
oraz Szwajcarie). Chcieliby$my w niedalekiej
przysztosci, jako realizacje Etapu Trzeciego,
otworzy¢ oddziat wtasnie w tym kraju. Kolejny
oddziat otworzymy w Stanach Zjednoczonych,
ktdre sg niekwestionowanym dostawca
technologii dla catego $wiata. Nie wyobrazamy
sobie, zeby nas tam nie byfo, dlatego bardzo
powaznie myslimy o tych kierunkach. W tym
momencie prowadzimy agresywne i szeroko
zakrojone kampanie marketingowe w jezyku
angielskim oraz startujemy z kampaniami

w jezyku niemieckim. Kolejnymi bedzie
komunikacja w jezyku hiszpanskim oraz
francuskim, czyli ingerencja w te rynki, gdzie
uwazamy, ze powinnismy mie¢ w kolejnym
kroku swoje przedstawicielstwa. Intensywnie

sie zmieniamy i robimy mocng ucieczke

do przodu. Oczywiscie nie zapominajmy

o0 produktach, ktére mamy aktualnie w ofercie,
gdyz tylko dzieki nim mozemy sie rozwijac.
Mam na mysli no$niki danych (LTO, 3592,
T10K), od ktdrych wszystko sie zaczefo,

jak rowniez biblioteki taSmowe oraz proste
macierze actidata (producenta, ktérego
jestesmy wytacznym przedstawicielem na
wszystkich rynkach CEE)- zaliczane do naszego
dziatu STORAGE. Mamy réwniez oferte

dziatu DATA CENTER, gdzie skupiamy sie na
optymalizacji i zarzadzaniu centrami danych.
Oczywiscie sa to produkty i usfugi niszowe,
wiec nie méwimy tutaj o rozwigzaniach,

ktdre sie sprzedajg w dziesigtkach tysiecy,
natomiast sg to takie , ktére gwarantujg naszym
Partnerom godziwy zarobek.

No wlasnie, jestescie producentem
innowacyjnych demagnetyzeréow
oraz urzqdzeri niszczqcych
nosniki dane. Wasza marka -
ProDevice (www.prodevice.pl)

jest dystrybuowana poprzez sie¢
autoryzowanych Partneréw na
catym swiecie.

Sprzedaz urzadzen na rynku polskim jest
bardzo rozdrobniona. Nie mamy specjalnych
ograniczen jesli chodzi o Partneréw
Biznesowych —firmy, ktdre prowadzg
dziatalnos¢ zwigzang z rynkiem IT moga (po
uzyskaniu pozytywnej weryfikacji) zosta¢
naszym Partnerem. Koncentrujemy sie na
sprzedazy naszych produkdw poprzez sie¢
Partneréw Handlowych. Kazda sprzedaz
musi byc rejestrowana, taka informacja
trafia bezposrednio do nas jako Producenta.
Prowadzimy rejestracje zaréwno Klientdw jak

WYWIADY | OPINIE

i projektow, poniewaz zalezy nam na tym,
aby nasi Partnerzy mogli generowac zysk
bazujac na naszych rozwigzaniach i chcieli je
sprzedawac w przyszfosci.

W Europie i na $wiecie sprawa wyglada
nieco inaczej ze wzgledu na skale i rozmiar.
Nie chcemy mie¢ zbyt wielu Dystrybutoréw
/ Resseleréw za granica, wspdtpracujemy ze
starannie wyselekcjonowanymi Partnerami,
ktérych w kazdym z wybranych krajow
wyhbieramy bardzo ostroznie. Obecnie nasze
urzadzenia sa sprzedawane w ponad 30
krajach na $wiecie.

Jaki byt dla Was ten mijajqcy rok

i co bylo dla Was najwiekszym
wyzwaniem?

Najwiekszym wyzwaniem w procesie naszej
transformacji byta zmiana wewnatrz firmy

- przede wszystkim to my sami musielismy
Zmieni¢ nasze podejscie do robienia biznesu,
nauczy¢ sie wykonywac zupetnie inne, nowe
rzeczy, ktorych nie robilismy do tej pory.
Regulamie spotykamy sie i rozmawiamy o tym,
co i jak bedziemy rozwijac, jakie mamy plany,
w ktérym kierunku chcemy pdjs¢, co chcemy
robi¢. Reagowac na biezaco to najlepsza metoda.
Jesli chodzi o nasza firme, to byt to

bardzo owocny rok. Otworzylismy bodaj
najnowoczesniejsze Centrum Badawczo-
Rozwojowe zajmujace sie problematyka
niszczenia danych na $wiecie. Uwazam, ze
bardzo pomogto nam w tym takze GDPR
(RODO), poniewaz odnotowali$my bardzo
duza sprzedaz zaréwno urzadzen jak i ustug,
tak wiec z naszego punktu widzenia ten rok
byt bardzo udany. Tego samego zycze takze
wszystkim Partnerom na rok 2019 i zapraszam
do dalszej wspotpracy.






